Das Geld hangt an der Wand

Immer mehr Anleger
investieren in Gemadlde
oder Skulpturen. Sein Geld
in Kunst anzulegen, ist
aber nicht ohne Risiko.
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er zu Christian Ebeling

kommt, muss keine Millio-

nen mitbringen. Aber ein gu-

tes Gesptlir und ein bisschen
Lust auf Risiko. Ebeling ist der etwas ande-
re ,Anlageberater”. Der Jurist vermittelt
Kunst. Eine Art Briickenbauer zwischen
Geldgeber, kreativem Werk und Kiinstler.
Vor allem Privatleute kommen zu ihm,
aber auch Unternehmen. ,Kunst ist fiir
meine Kunden nicht nur eine Kapitalanla-
ge, sondern eine Bereicherung fiir ihr Le-
ben®, sagt Ebeling.

Seine Kundschaft ist gut situiert, hat ge-
erbt oder verdient im Job so gut, dass in
Wohnung oder Haus ein paar echte Kunst-
werke nicht fehlen diirfen. ,Die Zahl der
Sammler nimmt zu”®, sagt Ebeling. ,Seit
zwanzig Jahren geht die Entwicklung am
Kunstmarkt steil nach oben.” Fiir den Bera-
ter haben die Menschen immer mehr das
Bediirfnis nach schonen Gegenstanden, die
ihnen Zugang zu anderen Kulturen und
Zeiten verschaffen — und ganz nebenbei
noch Kapitalanlage sind.

Gefragt ist vor allem zeitgendssische
Kunst, am liebsten gemalt in Ol oder als
Grafik. Auch eine Skulptur wiirden sich
viele in Wohnzimmer oder Garten stellen.
Je nach Geschmack interessieren sich Ebe-
lings Kaufer auch fiir Videoinstallationen
oder extravagantere Darstellungsformen.
Kunst muss nicht extrem teuer sein. Be-
reits fiir 3 000 Euro sind Anleger dabei. Die
meisten investieren aber im fiinfstelligen
Bereich. Wer 50000 Euro und mehr inves-
tiert, tut dies schlieRlich nicht nur aus Lieb-
haberei. Der Wert des Bildes, der Skulptur
soll sich im besten Fall in den kommenden
Jahren deutlich steigern.

-FUr ein Unikat eines bekannteren
Kiinstlers muss man ab 20000 Euro anle-
gen”, sagt Ebeling. Fiir Werke aus dem Ex-
pressionismus, etwa von Emil Nolde, mit-
unter deutlich mehr. Innerhalb weniger
Jahre stieg der Wert der Werke zeitgenossi-
scher Kiinstler wie etwa Otto Piene, Giin-
ther Uecker oder Heinz Mack. Ebelings Job
ist es, den richtigen Tipp zu geben.

Laut einer Erhebung der Experten von
»1he European Fine Art Fair* (Tefaf) in den
Niederlanden wird der weltweite Kunst-
markt auf ein Volumen von rund 51 Milli-
arden Euro geschdtzt. Rund 2,8 Millionen
Menschen sind in der Branche titig. Die Ex-
perten schatzen, dass es weltweit mehr als
300000 Firmen gibt, die mit Kunst und An-
tiquititen handeln. Dominiert wird die
Branche vor allem von den USA, China und
Groflbritannien. Weltweit wurden allein
1m vergangenen Jahr bei Auktionen rund
1500 Werke zum Preis von jeweils mehr

als einer Million Euro verkauft, fast 100 da-
von sogar zu mehr als zehn Millionen Euro.
»Der Kunstmarkt konzentriert sich auf
eine kleine Anzahl von Kiinstlern, Kiufern
und Verkdufern im hochpreisigen Seg-
ment”, sagt Studienautorin Clare McAn-
drew. ,Die Zunahme von Online-Verkiu-
fen ermutigt jedoch immer mehr Samm-
ler, die weniger Geld ausgeben wollen.“
Das Internet hat den Kunstmarkt revolutio-
niert. Die meisten Geschifte finden zwar
noch immer auf Auktionen, auf Messen
oder direkt tiber die Galerien statt. Wer
aber Kunst im Wert ab 1000 Euro kaufen
will, schaut sich hdufig im Internet um.

Beim Kunstmarkt
im Haus der SZ in
Dresden geht es
nicht um groRe In-
vestitionen. Hier
steht eher die Fra-
ge, ob das Objekt
gefallt und in Woh-
nung passt.
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Doch welches Werk lohnt sich als Kapi-
talanlage? Kenner sprechen von sogenann-
ten ,blue chips®, die fiir Werke ausgegeben
werden, deren Wert mit ziemlich hoher
Wahrscheinlichkeit steigen wird. Dazu
zdhlen etwa Grafiken von Miré, Picasso
oder Andy Warhol. Bei jiingeren Kiinstlern
1st der Kunstwert aber eine unberechenba-
re GroRe.,

Haufig sorgen Galeristen oder ein guter
Manager fiir einen regelrechten Hype. In-
nerhalb kirzester Zeit ist der Geheimtipp
be1 Sammlern heil} begehrt. Der Preis fiir
die Werke steigt. Ladsst die Szene den Neu-
ling fallen, sinkt auch der Wert wieder.

~-Man weil$ nie, wie sich ein Kiinstler
wirklich entwickelt®, sagt Jenny Seul,
Grinderin des Online-Auktionshauses
Start your art. ,Ein Kiinstler ist schlief8lich
keine Maschine.“ Garantien fiir junge
Kunst zu versprechen, hilt sie fiir unserios.
[hr Online-Auktionshaus hat sich auf den
kreativen Nachwuchs spezialisiert, der vor

‘allem in Deutschland arbeitet. Die richtige

Entscheidung fiir den Kauf eines Werks zu
fallen, braucht Zeit. ,Das Objekt muss zu
einem passen”, sagt Seul. Was zihlt, ist die
Faszination fiir den Macher und das Werk.
Sie rat dazu, den Kiinstler eine Zeit lang zu
beobachten und sein Schaffen zu verfol-
gen. Was aus dem Nachwuchs wird, ist un-
gewiss, schlieflich stehen sie ganz am An-
fang ihrer Karriere.

Auch Seuls Kundschaft sucht nach Ob-
Jekten, die zu Haus und Wohnung passen.
Ihre Sammler sind bereits mit ein paar
Hundert Euro dabei. ,Das Interesse an
Kunst hat in den letzten Jahren zugenom-
men®, sagt Seul. Kunst zu kaufen ist nicht
ldnger nur einer elitiren Nische vorbehal-
ten. Galeristin Seul bestdtigt, dass der Ver-
gleich im Netz Kaufer lockt, die sich lieber
virtuell fiir ein Werk entscheiden und
nicht durch zahlreiche Museen streifen
oder gar einen Berater engagieren.

Kunstkenner Ebeling rit Einsteigern, in
Nachwuchswerke zunéchst geringere Be-
trdge zu investieren. ,Es ist ein Risikoge-
schaft. Erfolg ist hier nicht garantiert®, sagt
er. Der Kauf von Kunst ist viel mehr als eine
Geldiiberweisung und die Werke sind alles
andere als nur Spekulationsobjekte.



